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AKADEMIA BIZNESU

FINANSE
Konstrukcja strategii cenowych
z elementami budzetu ekspertowego na wybrane rynki

biznes

2a granicq

Mj

Projekt ,M6j biznes za granicg - model wsparcia instytucjonalnego MSP w obszarze umiedzynarodowienia oferty firm i rozpoczecia
dziatalnosci na rynkach miedzynarodowych”, wspotfinansowany ze srodkow Europejskiego Funduszu Spotecznego w ramach
Programu Operacyjnego Wiedza Edukacja Rozwdj 2014-2020, IV Os Priorytetowa Innowacje spoteczne i wspoOfpraca
ponadnarodowa, Dziatanie 4.3 Wspotpraca ponadnarodowa.
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Dzieki szkoleniu dowiesz sie:

v' Po co nam strategia cenowa i jak jg stworzyé¢

v' Czym rézni sie sprzedaz eksportowa od krajowej

v’ Jak przygotowac sie do eksportu w zakresie finanséw i podatkow

v O co prosi¢ powinienes poprosi¢ swoj bank planujgc sprzedaz zagraniczng

v’ Jakie instytucje pomogg Ci w finansowaniu i zabezpieczeniu transakcji eksportowych
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Strategia cenowa
to nieodzowny element zarzadzania

Strategia cenowa musi by¢ dostosowana
do aktualnych mozliwosci finansowych
| oczekiwan klientow oraz sytuacji na rynku.
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Rodzaje strategii cenowych
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Zasady tworzenia strategii cenowych

Kosztowa — zatozeniem jest, ze cena produktu powinna pokrywac koszty
wyprodukowania oraz sprzedazy.

Popytowa — polega na oszacowaniu wartosci wygenerowanej przez nabywcow
oraz ich checi zaptacenia za produkt.

Analiza cen konkurencji — pozwala to, na ustalenie przedziatu,
gdzie gorng wartosc¢ ustalamy na podstawie wartosci produktu, a dolng granice
poprzez jednostkowy koszt zmienny.
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Czym rézni sie sprzedaz eksportowa od krajowej?

Cwiczenie interaktywne:
https://wordwall.net/pl/resource/31964349
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Sprzedaz krajowa a sprzedaz eksportowa

« odbidr towaru / ustugi na terytorium Polski

« Kklientto firma polska

 rozliczenia transakcji w PLN

« dokumenty w j. polskim

 transport Igdowy , najczesciej samochodowy
* sprzedaz opodatkowana VAT

« brak dodatkowych wymagan dokumentowych

 tatwy bezposredni kontakt z klientem

« umowy w j. polskim , zgodnie z polskim prawem

odbior towaru /ustugi poza terytorium Polski
klient to firma zagraniczna

rozliczenia transakcji w walucie obcej
dokumenty w j. obcym

transport Igdowy - TIR, kolej, morski - kontenerowy,
lotniczy

sprzedaz opodatkowana 0%
wymagana dokumentacja eksportowa
ograniczony bezposredni kontakt z klientem

umowy dwujezyczne , dostosowane do wymagan
rynkow obcych

E‘d?gr')-'gfseme Rzeczpospolita Unia Europejska -
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Elementy sktadowe wartosci eksportowanego produktu

i wartosc¢ produktu lub ustugi
g

koszty oznakowania eksportowego

koszty wymaganych certyfikatow
.: koszty badania rynku

marketing i reklama zagraniczna
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!i!h transport ladowy / morski / lotniczy
? koszty obstugi celnej

"E{ﬁ l koszty przygotowania dokumentacji eksportowe]

m koszty instrumentow finansowych

& koszty ubezpieczenia
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Cwiczenie indywidualne

Prosze obliczy¢ minimalng cene sprzedazy 1 litra soku jabtkowego dla klienta w Dubaju wiedzac, ze:
koszt produkcji gotowego produktu wynosi 2zt /litr,

na palecie miesci sie 48 zgrzewek soku po 12 szt. w zgrzewce,

na kontener tadujemy 21 palet

Pozostate koszty powstajgce przy eksporcie towaru:
» - Koszty obstugi celnej 300 PLN

- Koszt akredytywy 500 PLN

- Koszty dokumentaciji i certyfikatéw 200 PLN

- Koszty transportu 3 000 USD

- Kurs USD 4,40 PLN

- Koszty ubezpieczenia towaru 2 000 PLN

- Koszty dodatkowe dostawy 1 000 USD

Prosze ustali¢ cene w przypadku, gdy klient odbiera towar z naszego magazynu oraz gdy zamawia z transportem

Eﬂ?gggfsekie Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
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Standaryzacja
produktu

Stopniowe

wprowadzanie zmian Adaptacja produktu

Innowacja

Wspotpraca

<
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Miedzynarodowy cykl zycia produktu:

« Faza produktu innowacyjnego — wprowadzenie produktu na rynek
« Faza produktu dojrzatego

« Faza produktu standaryzowanego

Mozna kierowac¢ produkt na nowy rynek w kazdej fazie

Eﬁ?gﬁéﬁie Rzeczpospolita Unia Europejska -
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https://mfiles.pl/pl/index.php/Cykl_%C5%BCycia_produktu
https://mfiles.pl/pl/index.php/Nowy_rynek
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Podatkowe aspekty sprzedazy eksportowej
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Podatki w sprzedazy zagranicznej

Preferencyjna stawka VAT 0 % dla sprzedazy zagranicznej

WDT - wywoz towardw z terytorium Polski na terytorium panstwa cztonkowskiego innego niz Polska na rzecz
podatnika podatku od wartosci dodanej zidentyfikowanego na potrzeby transakcji wewngtrzwspolnotowych na
terytorium panstwa cztonkowskiego innego niz Polska.

Podatnik VAT czynny dokonujgcy transakcji WDT, ktéry chce zastosowac stawke 0%, powinien w pierwszej
kolejnosci dokonaé rejestracji do VAT-UE za pomoca druku VAT-R , musi posiada¢ i podawaé wiasny
numer VAT-UE

Wyszukiwarka VIES w jezyku polskim znajdujgca sie pod adresem:
http://ec.europa.eu/taxation customs/vies/?locale=pl
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Dokumenty niezbedne do zastosowania stawki 0%

Dowodami potwierdzajgcymi WDT, warunkujgcymi zastosowanie 0% stawke VAT, sg dokumenty wymienione
w art. 42 ust. 3 ustawy o VAT, jezeli tgcznie potwierdzajg dostarczenie do nabywcy z kraju cztonkowskiego UE
towaréw. Mozna wsrod nich wyroznié:

« dokumenty przewozowe otrzymane od przewoznika (spedytora) odpowiedzialnego za wywoz towarow
z kraju, z ktorych jednoznacznie wynika, ze towary zostaty dostarczone do miejsca ich przeznaczenia
na terytorium panstwa cztonkowskiego UE — w przypadku gdy ich przewéz jest zlecany przewoznikowi
(sg to gtéwnie listy przewozowe, np. CMR, CIM);

« specyfikacje poszczegdlnych sztuk fadunku (okreslajgcg jego rodzaj, parametry, wlasciwosci, pochodzenie,
przeznaczenie itp.); chodzi o koniecznos¢ wykazania elementow identyfikujgcych towar bedacy przedmiotem
dostawy;

« dowodami potwierdzajgcymi WDT mogg by¢ rowniez inne dokumenty, ktére wskazuja, ze dostawa WDT
nastapita. Dokumenty te powinny jednak zawiera¢ wiarygodng informacje, z ktorej wynika, ze okreslony towar
zostat faktycznie dostarczony do nabywcy z panstwa cztonkowskiego UE.
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Czym jest eksport?

Eksport to wywoz towardw z terytorium Polski poza obszar celny, a wiec poza terytorium Unii Europejskiej.

Numer EORI — rejestracja eksportera w systemie ustug celnych PUESC

Podstawowa dokumentacja w eksporcie:
faktura handlowa
list przewozowy
faktura za transport i jego organizacje
packing list— instrukcja, jak zapakowany jest towar na czas transportu
inne dokumenty, ktére bedg wymagane ze wzgledu na rodzaj towaru

Wiecej informacji pod linkiem :https://www.biznes.gov.pl/pl/portal/00375

Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska
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Eksport towaréw a VAT 0%

 eksport bezposredni — dostawa towardow realizowana jest bezposrednio przez sprzedawce
lub firme transportowq, ktéra swiadczy ustugi na rzecz sprzedawcy;

« eksport posredni — dostawa towardéw realizowana jest przez nabywce lub firme transportows,
ktora swiadczy ustugi na rzecz nabywcy towarow;

« Eksport towarédw ma miejsce, gdy towary zostajg fizycznie wywiezione poza terytorium UE.

* najwazniejszym dokumentem uprawniajgcym do 0% stawki VAT jest uzyskanie
potwierdzenia wywozu towaréw poza UE - komunikat IE-599.

Wiecej informacji pod linkiem : https://www.biznes.qgov.pl/pl/portal/00375
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Eksport na zasadach preferencyjnych

Towary, o ile tylko majg potwierdzone unijne pochodzenie, mogg korzystaC z zerowych
albo obnizonych cet w panstwie, do ktdrego sg dostarczane.

Umowy o wolnym handlu UE z: Japonig , Singapurem i Wietnamem.
Certificate of origin — Swiadectwo pochodzenia towaru
Status upowaznionego eksportera - AEO

Szersze informacje na temat procedur dostepne:
https://www.biznes.gov.pl/pl/opisy-procedur/-/proc/10005

Bardzo przydatny link z odnosnikami do instytucji i produktéw dla eksporterow:
https://www.pkobp.pl//aktualnosci/aktualnosci-eksportera/przydatne-linki/
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Réznice kursowe i ich wptyw na wynik eksportera
4
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Réznice kursowe a wynik na dziatlalnosci eksportowej

* Roéznice kursowe powstajg w momencie rozliczenia danej transakcji walutowe,;.

« Podatkowo waluty obce przeliczane sg na polskie ztote po kursie Narodowego Banku Polskiego
z dnia poprzedzajgcego obowigzek podatkowy.

« Walute obcg na rachunku bankowym przeliczamy po kursie faktycznie zastosowanym, czyli kursie
danego banku z daty danej transakciji, o ile kurs ten nie rozni sie od kursu NBP o wiecej niz 5 %.

* Przy sprzedazy waluty ,gdy sprzedajemy walute po cenie wyzszej niz jg kupiliSmy powstajg
dodanie réznice kursowe, gdy wartosc ta jest nizsza powstajg ujemne réznice kursowe.

« Zysk na uzyskany na obrocie walutami trzeba doliczy¢ do dochodu (dodatnie réznice).

 Straty na obrocie walutami stanowig koszty przedsiebiorstwa (ujemne roznice).

E‘d?g;)—';ﬁde Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
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Réznice kursowe w ksiegowosci i podatkach

» Biezgce ksiegowania w ksiegach rachunkowych

* Przepisy o rachunkowosci: Ksiegi rachunkowe prowadzi sie w jezyku polskim i w walucie
polskiej. Dowod ksiegowy opiewajgcy na waluty obce powinien zawieraC przeliczenie
ich wartosci na walute polskg wedtug kursu obowigzujacego w dniu przeprowadzenia
operacji gospodarczej.

« Wycena aktywow w walutach obcych na dzien bilansowy

» Rozliczane réznic kursowych na rozrachunkach

* Ro6znice kursowe srodkow wiasnych

E‘d?gr')-'gfseme Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepastiTundusesplecany
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Ryzyko kursowe

Powstaje, gdy dostajesz naleznosci w innej walucie niz ptacisz zobowigzania

Bardzo wazne dla eksportera !!!

* posiadanie rachunkow walutowych,

* mozliwosci negocjowania wymiany walut,
« zawierania transakcji zabezpieczajgcych,
« limit na transakcje pochodne,
 indywidulany dealer w banku,

 platforma do wymiany walut,

« doradca finansowy i podatkowy.

Fundusze
Europejskie
Wiedza Edukacja Rozwd|

Rzeczpospolita

- Polska
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Zabezpieczanie ryzyka kursowego

Konieczne w przypadku kontraktow z dtugim terminem ptatnosci lub dtugiego cyklu produkciji
czy tancucha dostaw.

Forward walutowy dotyczy kupna badz sprzedazy okreslonej kwoty waluty, w okreslonym dniu po
Z gory okreslonym kursie wymiany (czyli kursie terminowym, niezmiennym w czasie trwania umowy)

- Instrument bezkosztowy.

Opcje walutowe - prawo nabywcy otrzymane od wystawcy opcji do dokonania transakcji zakupu
lub sprzedazy okreslonej waluty za inng walute, w oznaczonym dniu w przysztosci, po kursie realizacji
opcji ustalonym w momencie zawierania transakcji — konieczna zaptata premii opcyjnej.

Ankieta MIFID jest przygotowana na podstawie regulacji Unii Europejskiej, ktora ma pomoc Ci
w podejmowaniu wtasciwych decyzji inwestycyjnych.
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Cwiczenie z wyliczania réznic kursowych

Prosze policzy¢ roznice kursowg dla ponizszej transakcji w USD:

W dniu 28 lutego zostata wystawiona kontrahentowi faktura sprzedazy na wartos¢ 10 000
USD prosze policzyc¢ roznice kursowe dla tej transakcji w przypadku

» przedpftaty, ktora wptyneta na nasz rachunek bankowy dzien przed wystawieniem faktury
 faktoringu, dzieki ktoremu Srodki wptynety na nasze konto 3 dni po wystawieniu faktury

» ptatnosci odroczonej w wyniku np. incaso, gdzie Srodki dostalismy na konto 60 dni od daty faktury

Kursy do przeliczenia tej transakcji prosze odszukac na stronach internetowych NPB

https://www.nbp.pl/home.aspx?c=/ascx/archa.ascx
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Instrumenty finansowe w transakcjach zagranicznych
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Waluty obce wymieniane w polskich bankach

Nazwa waluty Kod waluty Kurs sredni
bat (Tajlandia) 1 THB 0,1270
dolar amerykanski 1 USD 4,2703
dolar australijski 1 AUD 3,1870
dolar Hongkongu 1 HKD 0,5449
dolar kanadyjski 1 CAD 3,3913
dolar nowozelandzki 1 NzZD 2,9289
dolar singapurski 1SGD 3,1329
euro 1 EUR 4,6405
forint (Wegry) 100 HUF 1,2302
frank szwajcarski 1 CHF 4,5663
funt szterling 1 GBP 5,5702
hrywna (Ukraina)” 1 UAH 0,1467
jen (Japonia) 100 JPY 3,4408
korona czeska 1CzK 0,1894
korona dunska 1 DKK 0,6240
korona islandzka 100 ISK 3,3005
korona norweska 1 NOK 0,4868
korona szwedzka 1 SEK 0,4515
kuna (Chorwacja) 1 HRK 0,6139
lej rumunski 1 RON 0,9388
lew (Butgaria) 1BGN 2,3727
lira turecka 1TRY 0,2895
nowy izraelski szekel 11ILS 1,3241
peso chilijskie 100 CLP 0,5298
peso filipinskie 1 PHP 0,0828
peso meksykanskie 1 MXN 0,2120
rand (Republika Potudniowej Afryki) 1ZAR 0,2900
real (Brazylia) 1BRL 0,8984
ringgit (Malezja) 1 MYR 1,0115
rupia indonezyjska 10000 IDR 2,9734
rupia indyjska 100 INR 5,6241
won potudniowokoreanski 100 KRW 0,3482
yuan renminbi (Chiny) 1 CNY 0,6711
SDR (MFW) 1 XDR 5,8329
Fundusze Rzeczpospolita Unia Europejska

Europejskie T -
Europejski Fundusz Spoteczn
wiedza Edukacja Rozwi] - Polska pejski p v
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Cwiczenie z kursow walut

Znajdz w Internecie i pobierz aktualne tabele kursowe

.« Bank NBP - https://www.nbp.pl/Kursy/KursyA.htmi

- Bank BGK, - https://www.bgk.pl/informacje/kursy-walut

- Bank PKO BP, - https://www.pkobp.pl/waluty/

- Twoj wiodacy bank

Sprawdz, ktore ze swiatowych walut mozesz wymieni¢ w swoim banku.

Fundusze ;
i Eu?opej?-skie Rzeczpospolita

Wiedza Edukacja Rozwd| - Polska

Unia Europejska
Europejski Fundusz Spoteczny


https://www.nbp.pl/Kursy/KursyA.html
https://www.bgk.pl/informacje/kursy-walut
https://www.pkobp.pl/waluty/
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Zabezpieczenie transakcji eksportowych przez instytucje bankowe

Departamenty Finansowania w bankach polskich posiadajg liczne instrumenty pozwalajgce
na zabezpieczenia ptatnosci zagranicznych.

e
ll{“ Bonk POlSki glg)SIPg)ARSTWA
- KRAJOWEGO
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Akredytywa

Akredytywa dokumentowa jest pisemnym, jednostronnym i nieodwotalnym zobowigzaniem
banku, ktory jg otworzyt na zlecenie importera, do zaptacenia eksporterowi okreslonej sumy
pienieznej.

Zaptata nastepuje pod warunkiem udowodnienia przez beneficjenta, za posrednictwem
przedtozonych przez niego dokumentow, ze zostaty dopetnione wszystkie warunki, od ktérych
akredytywa uzaleznia zaptate oraz pod warunkiem przedstawienia tych dokumentéw w terminie
waznosci akredytywy.

Wykorzystywana jako forma zabezpieczenia i rozliczenia transakcji handlowej, w sytuacji,
gdy kontrahenci majg do siebie ograniczone zaufanie.

Zabezpiecza przed ryzykiem niewtasciwej realizacji kontraktu przez eksportera (beneficjenta
akredytywy) oraz brakiem badz opdznieniem ptatnosci przez importera (zleceniodawce

akredytywy).

E‘d?g;)—';ﬁde Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepastiTundusesplecany




Polska Agencja 8 v |
Inwestycjii Handlu ' \ PRZEDSIEBIORCZOSCI

Grupa PFR BUSINESSFRANCE

Akredytywa potwierdzona

Potwierdzenie akredytywy to podjecie przez bank awizujacy zobowigzania zaptaty
Stosujemy, gdy mamy:

» watpliwosci dotyczgce kondycji finansowej kraju i/lub banku otwierajgcego;

* ryzyko polityczne i prawne;

 dtugi termin dostawy;

e znaczna wartosc towaru z punktu widzenia sprzedajgcego.

E‘d?g&-‘;ﬁ{ie Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spot
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepestiTunduss speleany
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Korzysci wynikajgce z akredytywy

» Pewnosc¢ otrzymania zaptaty za dostarczony towar w uzgodnionej dacie

» Ograniczenie ryzyka prawnego i politycznego

» Atrakcyjnos¢ oferty — odroczona ptatnosc

« Warunki akredytywy nie mogg by¢ anulowane lub zmienione bez zgody eksportera
* Mozliwos¢ zdyskontowania naleznosci z akredytywy

Nalezy pamietac, ze dokumenty, ktére nie spetniajg warunkéw akredytywy moga zostaé odrzucone

co skutkuje odmowag zaptaty.

Doktadny schemat akredytywy mozecie Panstwo obejrzec
https://www.youtube.com/watch?v=LwDLOG91TjY&ab channel=PKOBankPolski

Eﬁ?gﬁéﬁie Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepestiTunduss speleany
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Incaso dokumentowe

 Inkaso jest uwarunkowang formg rozliczenia transakcji handlowej polegajgcg na wydaniu
iImporterowi dokumentow handlowych przez bank posredniczgcy w zamian za dokonanie
zaptaty albo wystawienie lub akcept weksla z odroczonym terminem zaptaty.

* Inkaso eksportowe skierowane jest do eksporterow, ktérzy majg ograniczone zaufanie
do swojego kontrahenta (importera).

* Inkaso powoduje wigczenie bankow w proces zwigzany z przekazaniem od eksportera
do importera dokumentéw handlowych Iub dokumentéw finansowych (weksli)
oraz w proces rozliczenia transakcji handlowe,.

« W inkasie strony zajmujg sie wytgcznie dokumentami a nie towarami.
* Whiosek o wyptate srodkéw z inkaso sktada eksporter w swoim banku.

E‘d?gr')-'gfseme Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepastiTundusesplecany
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Standardowe dokumenty ptatnosci

* Przedptata - Full Pre payment

* Polecenie zaptaty SWIFT

« SEPA - najtanszy przelew w EUR — niezbedny numer IBAN odbiorcy
* Przelew zagraniczny standardowy ( w dowolnej walucie )

« EXPRES - szybki przelew w dowolnej walucie

« TARGET 2 - najszybszy przelew w EUR

Ograniczenie ptatnosci gotdwkag miedzy przedsiebiorcami
do rownowartosci 15 000 PLN

Eﬂ?gggfsekie Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepastiTundusesplecany
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Rola i koszty ubezpieczen w transakcjach zagranicznych

—

Fundusze Rzeczpospolita Unia Europejska

Europejski Fundusz Spoteczn
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Faktoring finasowanie | zabezpieczenie transakcji

» polega na wykupieniu przez faktora naleznosci z tytutu sprzedazy towardéw lub ustug
od przedsiebiorstwa (faktoranta);

« daje mozliwos¢ uzyskania srodkow finansowych zaraz po wystawieniu faktury;

« pozwala na uwolnienie srodkdéw zamrozonych w niezaptaconych fakturach;

» daje optymalizacje procesu zarzgdzania portfelem naleznosci;

« zapewnia weryfikacje wiarygodnosci kontrahentéw przez faktora;

« zapewnia ptynnosc¢ finansowg nawet przy bardzo dtugich terminach ptatnosci;

« faktoring walutowy — zabezpiecza przed ryzykiem kursowym, ma nizsze oprocentowanie;
* instytucje oferujgca ustugi faktoringowe — banki, firmy ubezpieczeniowe i faktoringowe.

E‘d?gr')-'gfseme Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepastiTundusesplecany
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Ubezpieczenie kredytow eksportowych

« alternatywa dla akredytywy czy inkaso
« wspomaganie i zabezpieczenie handel miedzynarodowy

« ochrona firmy przed strata spowodowang brakiem zaptaty za dostarczony towar
lub wykonang ustuge

« kompleksowa ochrona przed ryzykiem niewyptacalnosci lub upadtosci kontrahenta
* poczucie bezpieczenstwa przy nawigzywaniu nowych relacji handlowych

« zapewnienie ptynnosci finansowej w sytuacji braku ptatnosci od kontrahenta.

» ubezpieczenie produkcji

» ubezpieczenie transakcji handlowej

» ubezpieczenie od ryzyka politycznego i wypadkow losowych

E‘d?g;)—';ﬁde Rzeczpospolita Unia Europejska -
ki
Cfedes £kt el ool - Polska Europejski Fundusz Spoleczny
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Ubezpieczenie transakcji — etapy

Analiza importeréw pod kontem sytuacji ekonomiczno- finansowej

1. Przyznanie limitu ubezpieczeniowego na kazdego kontrahenta

2. Monitorowanie i raportowanie kondycji finansowej firmy

3. Zgtoszenie do windykacji — w przypadku braku zaptaty w terminie
4

Wyptata  odszkodowania w  przypadku braku efektdow  windykacji
oraz dostarczenia wymaganych dokumentéw potwierdzajgcych zasadnos¢ dtugu

Polecam do obejrzenia — jak zweryfikowac kontrahenta zagranicznego?

https://www.youtube.com/watch?v=ERcCxfviDGg&ab channel=PKOBankPolski
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Gdzie ubezpieczyc¢?

Brokerzy ubezpieczeniowi

Euler Hermes, Coface, Atradius - komercyjni miedzynarodowi ubezpieczyciele

KUKE - Korporacja Ubezpieczen Kredytow Eksportowych

Rzgdowa ,Polisa bez granic” - gwarancja Skarbu Panstwa, 160 krajow, bezptatna windykacja

https://www.youtube.com/watch?v=YTYVEaj6CzY&ab channel=KUKE

EULER HERMES FQ ce B KUKE

FOR TRADE Grupa PFR

Eﬁ?gﬁéﬁie Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepestiTunduss speleany



https://www.youtube.com/watch?v=YTYvEaj6CzY&ab_channel=KUKE

Polska Agencja 8 oo
Inwestycjii Handlu ' \ PRZEDSIEB!ORCZOSCI

Grupa PFR BUSINESSFRANCE

Gwarancja bankowa

* umowa zawierana miedzy gwarantem (bankiem) a beneficjentem gwaranc;ji
(wierzycielem)

* ryzyko niewypfacalnosci kontrahenta zostaje przeniesione na gwaranta.
* poprawia wiarygodnosc
» zabezpiecza kredyt

« zastepuje wadium w przetargach inwestycyjnych

BKG na temat Gwarancji dla eksporterow:
https://www.bgk.pl/files/public/Multimedia/ROOT 05 Reqgwarancie bankowe.mp4

BGK - gwarancja na zabezpieczenie kredytow w ramach Pomocy de minimis

Eﬁ?gﬁéﬁiie Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepestiTunduss speleany
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Grupa PFR

Logistyka a strategia cenowa

Eﬁ?gﬁéﬁie Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
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Wplyw logistyki na konstrukcje strategii cenowych

dostarczone do przewoznika ...0znacza, ze sprzedajgcy dostarcza towary
do kupujgcego w miejscu, gdzie zarowno koszty jak i ryzyko przechodzi na kupujgcego

przewoéz optacony do... oznacza, iz sprzedajgcy dostarcza towary jak i przenosi ryzyko

sprzedajgcy dostarcza towary do kupujgcego we wskazanym w umowie punkcie }
na kupujgcego }

Eﬁ?g;lgjz;‘ e Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fund i
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska Furope fundus Spolecany
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Mozliwosci pozyskania wsparcia finansowego
dla eksporteréow

Wsparcie z Polskiego Funduszu Rozwoju

« Bank Gospodarstwa Krajowego (BGK)

« Korporacja Ubezpieczen Kredytow Eksportowych (KUKE)
» Polska Agencja Inwestycji i Handlu (PAIH)

» Polska Agencja Rozwoju Przedsiebiorczosci (PARP)

Zapoznaj sie z petng oferta wsparcia na: Oferta Grupy PFR

BPAIH BPARP BKUKE BGK

o

BANK GOSPODARSTWA
Grupa PFR Grupa PFR GIUpARER g KRAJOWEGO

Fundusze Rzeczpospolita Unia Europejska

Europejskie ;
Europejski Fundusz Spoteczn
i wiedza Edukacja Rozwd] - Polska pejski P Y



https://pfr.pl/oferta.html?need=Ekspansja-zagraniczna&possibilities=Promocja-Ekspansja-zagraniczna&availability
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Mozliwosci pozyskania wsparcia finansowego
dla eksporteréow

Jezeli eksportujesz towary lub ustugi na rynki zagraniczne,
w tym na tzw. rynki podwyzszonego ryzyka mozesz skorzystac
z dostepnych w BGK instrumentéw finansowego wsparcia
eksportu:

« gwarancji bankowych,

» akredytyw (dyskonto, potwierdzenie, postfinansowanie),
» wykupu wierzytelnosci z kontraktow eksportowych,

» kredytu dla banku nabywcy,

» kredytu dla nabywcy,

» prefinansowania eksportu.

Przeczytaj wiecej o programie BGK

Fundusze
Europejskie
Wiedza Edukacja Rozwd|

Rzeczpospolita

- Polska

Unia Europejska
Europejski Fundusz Spoteczny


https://pfr.pl/oferta/finansowe-wspieranie-eksportu.html
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Roéznice w konstrukciji strategii cenowych
w zaleznosci od rynku docelowego

« Prowadzenie odrebnej polityki cenowej przedsiebiorstwa na rynkach zagranicznych.
» Pod uwage bierze specyfike poszczegdlnych rynkéw zagranicznych.
« Strategia globalna - procesy internacjonalizacji zacierajg réznice miedzy poszczegolnymi rynkami.

Eﬂ?gggfsekie Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepastiTundusesplecany
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Rynek docelowy a strategia cenowa

Forma dziatania na rynku miedzynarodowym,
Stopa inflacji
Kursy walut - zarowno w kraju eksportera, jak i importera,
. Zjawiska importu rownolegtego,
Formy ptatnosci w handlu zagranicznym,
Przepisy w roznych krajach odnoszgce sie do swobody cenowej,

Intensywnos¢ konkurenciji,
Stosunek nabywcow do produktéw importowanych,
Stopien popytu na dany produkt.

Eﬂ?gggfsekie Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spol
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepastiTundusesplecany
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Test samooceny wiadomosci pozyskanych w trakcie szkolenia

Zaloguj sie na platforme:
https://wordwall.net/pl/resource/31964623

Eﬂ?gggfsekie Rzeczpospolita Unia Europejska -
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Dziekuje za uwage!

biznes

2a granicq

Mj

Projekt ,M6j biznes za granicg - model wsparcia instytucjonalnego MSP w obszarze umiedzynarodowienia oferty firm i rozpoczecia
dziatalnosci na rynkach miedzynarodowych”, wspotfinansowany ze srodkow Europejskiego Funduszu Spotecznego w ramach
Programu Operacyjnego Wiedza Edukacja Rozwdj 2014-2020, IV Os Priorytetowa Innowacje spoteczne i wspoOfpraca
ponadnarodowa, Dziatanie 4.3 Wspotpraca ponadnarodowa.

E‘d?g&-‘;ﬁ{ie Rzeczpospolita Unia Europejska -
jski Fundusz Spot
Wiedza Edukacja Rozwd] - Polska FurepestiTunduss speleany
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ZASTRZEZENIE

Polska Agencja Inwestycji i Handlu S.A. (PAIH) udostepnia powyzszy materiat nieodptatnie jako efekty projektu ,Mj biznes za granicg - model wsparcia
instytucjonalnego MSP w obszarze umiedzynarodowienia oferty firm i rozpoczecia dziatalnosci na rynkach miedzynarodowych” w ramach Programu Operacyjnego
Wiedza Edukacja Rozwdj 2014-2020; Os priorytetowa: IV. Innowacje spoteczne i wspétpraca ponadnarodowa; Dziatanie 4.3 Wspotpraca ponadnarodowa.

Niniejszy materiat jest elementem programu edukacyjnego skierowanego do przedsiebiorcow planujgcych rozpoczgé ekspansje zagraniczng, w tym tych
niemajgcych w petni sprecyzowanego potencjatu eksportowego.

Nalezy zauwazy¢, iz stanowi on jedynie ramy merytoryczne zagadnien uznanych za kluczowe w kontekscie przygotowania do prowadzenia dziatalnosci
eksportowej i korzystanie z niego, szczegodlnie w przypadku realizacji szkoleh, wymaga kazdorazowej weryfikacji i aktualizacji tresci przez eksperta prowadzgcego
poszczegodlne moduty szkoleniowe oraz ewentualnego dostosowania do branzy/specyfiki firm stanowigcych potencjalnych odbiorcow szkolenia.
Zgodnie z rekomendacjg PAIH, ekspertem prowadzgcym szkolenie powinien by¢ praktyk specjalizujgcy sie w danym zakresie tematycznym.

PAIH nie ponosi odpowiedzialnosci z tytutu jakiejkolwiek szkody bezposredniej lub posredniej jakiegokolwiek rodzaju, w tym szkody za utrate zyskow, wynikiej
z catkowitego lub cze$ciowego wykorzystania informacji udostepnionych przez PAIH w niniejszym materiale. W zwigzku z tym, kazdy odbiorca tych informacji
powinien sprawdzi¢ przydatno$¢ i poprawnos$é wyzej wymienionych informacji zgodnie z ich przeznaczeniem i korzysta¢ z tych informacji na wiasng
odpowiedzialnos$¢. PAIH oraz jej pracownicy nie ponoszg w zadnym wypadku odpowiedzialnosci za jakgkolwiek decyzje lub dziatanie podjete w oparciu o wyzej
wymienione informacje, ani za jakiekolwiek konsekwencje wynikajgce z decyzji podjetych w oparciu o te informacje.

Udostepnione w wersji elektronicznej publikacje dostepne na stronach internetowych PAIH (m.in. https://www.paih.gov.pl/moj_biznes_za granica) mogg by¢
wykorzystywane tylko w celach edukacyjnych. W przypadku korzystania z materiatu w celu realizacji szkolen, nalezy uwzgledni¢ w informacji o szkoleniu, ze jest
ono efektem projektu ,Mdj biznes za granicg”.

Utrwalenie (sporzadzenie egzemplarza, w celu jego publikacji), zwielokrotnienie, wprowadzenie do obrotu, wypozyczenie lub udostepnienie zwielokrotnionych
egzemplarzy jest niedozwolone bez podpisania stosownej umowy udzielenia sublicencji przez PAIH.
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