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Fundusze
Europejskie
Inteligentny Rozwéj

Zalacznik nr 1 do Regulaminu konkursu

Polska Agencja

Inwestycjii Handlu
Grupa PFR

Unia Europejska
Europejski Fundusz
Rozwoju Regionalnego

WNIOSEK O POWIERZENIE GRANTU

PODDZIAELANIE 3.3.1 ,,POLSKIE MOSTY TECHNOLOGICZNE”
PROGRAM OPERACYJNY INTELIGENTNY ROZw0J 2014-2020

Nr wniosku:

l. Pomoc DE MINIMIS

Na podstawie tej czesci wniosku wstepnie badamy, czy kwalifikujg sie Parnstwo do udziatu w projekcie Polskie
Mosty Technologiczne od strony formalnej oraz spetniania wymogow dotyczqcych pomocy de minimis. Do

skutecznego ztozenia wniosku bedg Panstwo musieli dodatkowo:

- wypelni¢ wszystkie obowigzkowe pola wniosku (w tym: odznaczy¢ wszystkie punkty w sekcji ,, oswiadczenia ™)
- wgrac wszystkie wymagane dokumenty w sekcji ,,zalqczniki” (W tym m.in. : wypeini¢ odpowiedni Formularz
informacji przedstawianych przy ubieganiu si¢ o pomoc de minimis w wersji elektronicznej. Czes¢ danych

zostanie automatycznie zaimportowana z wniosku).

1. Czy Wnioskodawca w ciggu biezacego roku
kalendarzowego oraz dwoéch poprzedzajacych go
lat uzyskat pomoc de minimis?
oTAK oNIE

3. Forma prawna Whnioskodawcy:
Spotka jawna
Spotka partnerska
Spotka komandytowa
Spotka komandytowo-akcyjna
Spotka akcyjna
Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscia
Spotka cywilna
Osoba fizyczna prowadzaca dziatalnos¢ gospodarcza
Stowarzyszenie lub organizacja spoteczna
Spotdzielnia
Fundacja
Inna

4.  Wielkos$¢ Wnioskodawcy:
mikro przedsigbiorca

matly przedsigbiorca
$redni przedsigbiorca

2.

Laczna wysoko$¢ uzyskanej pomocy de minimis
w ciggu biezacego roku kalendarzowego oraz
dwoch poprzedzajacych go lat
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5. PKD produktu/ustugi/technologii, ktorego 6. Data utworzenia Wnioskodawcy (zgodnie z KRS)
dotyczy internacjonalizacja

7.  Wnioskodawca prowadzi dziatalnos¢:
a) w sektorze rybotowstwa i akwakultury o TAK o NIE
b) w dziedzinie produkcji podstawowej produktow rolnych wymienionych w zataczniku I do Traktatu o
funkcjonowaniu Unii Europejskiej o0 TAK o NIE
€) w dziedzinie przetwarzania i wprowadzania do obrotu produktow rolnych wymienionych w zataczniku I do Traktatu
o funkcjonowaniu Unii Europejskiej? o TAK o NIE
cl) czy wysoko$¢ pomocy de minimis jest ustalana na podstawie ceny lub ilosci takich produktow
zakupionych od producentéw surowcéw lub wprowadzonych na rynek przez podmioty gospodarcze objgte
pomoca?
o TAK oNIE
c2) czy przyznanie pomoc de minimis zalezy od przekazania jej w czesSci lub w cato$ci producentom
surowcow? 0 TAK o NIE
d) w sektorze drogowego transportu towarow? o TAK o NIE
e) w sektorze weglowym? o TAK o NIE

8. Rynek docelowy, na ktorym Wnioskodawca 9. Czy Wnioskodawca juz teraz  oferuje
zamierza przeprowadzi¢ proces internacjonalizacji produkt/ustuge/technologie na wybranym rynku
produktu/ustugi/technologii: docelowym, lub czy produkt/ustuga/technologia

O Chiny nalezy do tego samego rynku produktowego, co
O Stany Zjednoczone inne  produkty/ustugi/technologic  oferowane
00 ZEA przez Wnioskodawce na wybranym rynku
docelowym ?
o TAK oNIE

10. Czy Wnioskodawca chce przeznaczy¢ grant na dziatalno$¢ zwigzang z wywozem?
o TAK o NIE

11.Czy na Wnioskodawcy cigzy obowigzek zwrotu pomocy wynikajacy z decyzji Komisji Europejskiej uznajacej
pomoc za niezgodng z prawem oraz rynkiem wewngetrznym?
o TAK oNIE

12.Czy Wnhnioskodawca spetnia kryteria przedsigbiorcy znajdujacego sie w trudnej sytuacji, w rozumieniu pkt.2.2
Wytycznych Komisji (2014/C 249/01) z dnia 31.07.2014 dotyczacych pomocy panstwa na ratowanie i
restrukturyzacje przedsiebiorstw niefinansowych znajdujacych sie w trudnej sytuacji
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/PL/TXT/?uri=CELEX%3A52014XC0731%2801%29
o TAK oNIE
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Il.  IDENTYFIKACJA PRZEDSIEBIORCY/DANE KONTAKTOWE

W tej czesci prosimy o podanie danych Panstwa przedsigbiorstwa, w tym petnego adresu siedziby. W sekcji
,zalgezniki”  zostang  Parstwo dodatkowo poproszeni o wgranie fakultatywnie odpowiedniego
pelnomocnictwa do reprezentowania Wnioskodawcy w konkursie.

13. Pelna nazwa Whnioskodawcy

14. Wojewddztwo 15. Miejscowosé 16. Kod pocztowy

17. Ulica 18. Nr budynku/nr 19. Adres strony WWW
lokalu

20. ldentyfikator gminy 21. NIP

22. Nr KRS lub informacja o wpisie do Centralnej Ewidencji i Informacji o Dziatalno$ci Gospodarczej
oKRS ... o CEIDG

23. Imig i nazwisko osoby (0s6b) upowaznionej (upowaznionych) do reprezentacji Wnioskodawcy

24. Stanowisko 25. Telefon 26. Adres e-mail

27. Pelnomocnictwo do reprezentacji Wnioskodawcy
o TAK oNIE

28. Imig i nazwisko osoby wyznaczonej do kontaktow w zwigzku ze sktadanym wnioskiem

29. Stanowisko 30. Telefon 31. Adres e-mail



Fundusze Polska Agencja Unia Europejska
Europejskie Inwestycjii Handlu Europigia] Funduss

; " Rozwoju Regionalnego
Inteligentny Rozwéj Grupa PFR

I1l. CHARAKTERYSTYKA PROWADZONEJDZIALALNOSCI

W tej czesci prosimy o zwigzte opisanie Panstwa dotychczasowej dziatalnosci w Polsce, jak i dziatalnosci
eksportowej. W sekcji ,,zalgczniki” zostang Panstwo dodatkowo poproszeni o zalgczenie podstawowych
danych obrazujgcych sytuacje finansowq Panstwa przedsiebiorstwa.

A. Dotychczasowa dzialalnosé¢ w Polsce
32. Branza (ogo6lnie)

33. Poziom zatrudnienia w ostatnich latach — liczba 34. Obroty w ostatnich latach (w PLN)
0sob
2016 2017 2018
2016 2017 2018
35. Ogolne wydatki na B+R w okresie ostatnich lat 36. Struktura korporacyjna/wtascicielska
w PLN (max. 500 znakoéw)
2016 2017 2018
37. Gtowni klienci na rynku polskim (odbiorcy 38. Glowni konkurenci na rynku polskim, prosze
produktu/ustugi/technologii), prosz¢ wymienic¢ wymieni¢
(max. 500 znakoéw) (max. 500 znakow)

39. Krotki opis produktu/ustugi/technologii bedacych przedmiotem planowanej ekspansji zagranicznej — jezyk
polski
(max. 1 500 znakow)

40. Krotki opis produktu/ustugi/technologii bedacych przedmiotem planowanej ekspansji zagranicznej — jezyk
angielski
(max. 1 500 znakow)

41. Dodatkowe informacje na temat Whnioskodawcy

Whioskodawca:

[0  jest producentem

O  jest ustugodawcy

O posiada certyfikaty, pozwolenia, licencje, zgloszenia i koncesje, niezbedne do sprzedazy
produktu/ustugi/technologii (jakie)

O  pracownicy/przedstawiciele firmy postuguja si¢ jezykiem angielskim w stopniu komunikatywnym,
umozliwiajgcym wspotprace z ekspertem zagranicznym
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42. Zgodnos¢ z Krajowymi Inteligentnymi 43. Branza/numer specjalizacji wg KIS
Specjalizacjami (KIS)
o TAK oNIE

B. Dotychczasowa dzialalnos¢ eksportowa

44, Udziat procentowy eksportu w odniesieniu do 45, Kraje, do ktorych Wnioskodawca
calkowitej sprzedazy w ostatnich trzech latach prowadzit/prowadzi dziatalno$¢ eksportows,
bedaca przedmiotem niniejszego wniosku
0 powierzenie grantu

46. Krotki opis dziatalno$ci eksportowej rozumiane;j jako sprzedaz oraz doswiadczenia zwigzanego z prowadzeniem
tego rodzaju dziatalnosci
(max. 500 znakoéw)

47. Lista zagranicznych wydarzen promocyjnych/branzowych, w ktorych Wnioskodawca brat udziat w ostatnich
2 latach
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IV. OPISPLANOWANEJEKSPANSJI -PROCES INTERNACJONALIZACJI

Ta cze$¢ ma znaczenie dla oceny merytorycznej wniosku poprzez zbadanie mozliwosci spelnienia poszczegolnych
kryteriéw konkursowych projektu Polskie Mosty Technologiczne. Prosimy o szczegdtowy opis oferowanego przez Panstwa
produktu/ustugi/technologii, wzorujac si¢ na podanych nizej wskazéwkach. Zalecamy rowniez zapoznanie si¢ z kryteriami
oceny dostepnymi w dokumentacji konkursowej.

UWAGA! Zalecamy utworzenie kopii wpisywanych danych poza Systemem (dotyczy przede wszystkim czesci
opisowych).
Projekt rozpoczyna sie¢ w nastegpnym dniu po dniu zltoZenia wniosku o powierzenie Grantu i konczy sie po
uplywie 9 miesiecy, liczqgc od dnia zakonczenia organizowanego przez PAIH warsztatu krajowego.

48. Forma planowanej ekspansji zagranicznej:

O przekazanie licencji

O sprzedaz zorganizowanej czgséci przedsiebiorstwa
O inwestycja VC lub innego rodzaju funduszu

O rozwoj wewnetrzny jednej z firm grupy

O oddziat zagraniczny

O przedstawicielstwo handlowe

O zaktad produkcyjny

O spotka corka na rynku docelowym

O inna: jaka?

49. Opis produktu/ustugi/technologii, bedacej przedmiotem dziatan wnioskodawcy na rynku docelowym:

1) Innowacyjno$é bedaca przedmiotem dziatan wnioskodawcy na rynku docelowym
Prosze opisac¢ na czym polega innowacja produktu/ustugi/technologii rozumiana jako unikalnosé proponowanych

przez Panstwa rozwigzan w stosunku do produktow/ustug/technologii oferowanych przez firmy konkurencyjne na
rynku docelowym.

Majg Panstwo mozliwos¢ zatgczenia linku do maksymalnie 5-minutowego filmu oraz maksymalnie 10-
stronnicowego pliku .pdf bedgcego prezentacjq Panstwa produktu/ustugi/technologii.

(max. 2 500 znakow)

Mozliwosé zalgczenia (fakultatywnie):
e Teaser/film (link do serwisu) — (max. 5 minut)
* Dokument (prezentacja, analiza, raport, teaser) — (max. 10 stron, plik .pdf)

2) Potencjal wnioskodawcy
Prosze o opisanie zasobow technicznych oraz doswiadczenia zespolu projektowego wnioskodawcy, w
szczegolnosci:
- dotychczasowq historig prowadzenia dziatalnosci na rynkach zagranicznych,
- dostepne zasoby produkcyjne np. maszyny, aparatura,
- posiadane certyfikaty, licencje, atesty, pozwolenia, etc.,
- dostepne zasoby kadrowe w odniesieniu do kluczowego personelu, w szczegdlnosci: posiadane doswiadczenie
W prowadzeniu dziatalnosci (w tym na rynkach zagranicznych), przygotowanie zawodowe, znajomosc jezykow
obcych, etc.
(max. 2 500 znakow)
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Identyfikacja rynku docelowego oraz konkurencyjnos¢ wnioskodawcy

Prosze opisaé potencjal produktu/ustugi/technologii W kontekscie funkcjonowania na rynku docelowym.
W szczegolnosci prosze opisac:

- uzasadnienie dla wyboru rynku docelowego;

- potencjalnych uzytkownikow, klientow, licencjobiorcow, kanaly zbytu, oraz inwestoréow na rynku docelowym oraz
dotychczasowe kontakty z ekspertami i przedsigbiorstwami funkcjonujgcymi na rynku docelowym (jesli zostaly
nawigzane);

- istniejgcq/ potencjalng konkurencje i pozycjonowanie wnioskodawcy wzgledem niej;

- potencjal wnioskodawcy do szybkiego wzrostu;

- mozliwosci pozyskania dofinansowania zewnetrznego w dalszej perspektywie na rynku docelowym;

- identyfikacji mocnych i stabych stron wnioskodawcy w kontekscie oferowania produktu/ustugi/technologii na
rynku docelowym oraz wskazanie szans i barier dla rozwoju (wstepna analiza SWOT ponizej);

- potencjal do wzrostu na rynku docelowym w zakresie wielkosci przychodéw i zatrudnienia;

(max. 2 500 znakow)

Wstepna analiza SWOT
Mocne strony Stabe strony
(max. 500 znakow) (max. 500 znakow)
Szanse ZagrozZenia
(max. 500 znakow) (max. 500 znakow)
50. Wskazniki realizacji Projektu:
L. Jednostka Wartosé Wartosé docelowa (liczona na 12
Nazwa wskainika " " 2 q q
miary bazowa | miesigcy od zakoniczenia Projektu)*
Liczba zagranicznych kontraktéw handlowych
podpisanych przez przedsigbiorstwo wsparte sztuki 0
w zakresie internacjonalizacji
Przychody ze sprzedazy produktow PLN 0
(ustug/technologii) na eksport

*Wartosci te nie wptywaja na oceng wniosku. Wskazniki nalezy zrealizowaé w okresie 21 miesiecy od podpisania
umowy 0 powierzenie grantu.
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51. Motywy internacjonalizacji:
rynkowy (zdobycie nowego rynku zagranicznego, zwigkszenie oferty handlowej, rozbudowa aparatu sprzedazy,

|

zwigkszenie elastycznosci firmy, zwigkszenie obrotow firmy (pozyskane nowych klientéw, wzrost liczby odbiorcow,
zdobycie nowych rynkow)

wzrost konkurencyjno$ci (wzrost odbiorcow zagranicznych co przektada si¢ na jako$¢ i wiarygodnosc)
dywersyfikacja przychoddéw (pozyskanie dodatkowych $rodkow finansowych: kredyt czy program pomocowy)
pozyskiwanie kompetencji/know-how

zatrudniania wysoko wykwalifikowanego personelu pod wzgledem naukowo-technicznym

prowadzenia badan przemystowych, prac rozwojowych oraz dziatan przygotowujacych wyniki tych badan i prac do
wdrozenia w gospodarce

zdobycie przewagi z bycia pierwszym wchodzacym na rynek (first mover advantage)

redukcja kosztow (transportu, produkcji) poprzez obecnos¢ na rynku lokalnym

ooooag

lepszy system zachet inwestycyjnych w krajach przyjmujacych BIZ (bezposrednie inwestycje zagraniczne)
ograniczony rynek krajowy

lepszy dostep do zasobow naturalnych w kraju przyjmujacym

lepszy dostep do taniej /lub niewykwalifikowanej sity roboczej w kraju przyjmujacym

mozliwo$¢ zysku/korzysci wynikajacych z réznic w podazy i kosztéw (pracy, zasobéw) miedzy krajami
mozliwos¢ zysku/korzysci wynikajacych z roznic wzorcéw konsumpceyjnych migdzy krajami

mozliwo$¢ odniesienia korzysci wynikajacych z ekonomii skali i zakresu

mozliwo$¢ obnizenia catkowitego obcigzenia podatkowego, wigcej niz w jednym kraju

nabycie innej firmy lub cze¢sci innej firmy w celu zdobycia wiedzy na temat rynkow zagranicznych
nabycie innej firmy lub czgsci innej firmy w celu zdobycia wiedzy technologicznej (patenty, umiejetnosci

OOoO00oOooOooooono

pracownikow, systemy)

nabycie innej firmy lub cze¢$ci innej firmy w celu ograniczenia konkurencji

nabycie innej firmy lub cze¢$ci innej firmy w celu powstrzymania konkurentéw od nabycia tej firmy
lepszy dostep do wykwalifikowanej i wyksztalconej sity roboczej

poszukiwanie sieci i wspotpracy

ooooao

zwigkszona mozliwos$¢ zdobycia technologii, wiedzy z zakresu zarzadzania / lub marketingu, umiejgtnosci
organizacyjnych

mozliwo$¢ podazania lub pozostawania blisko gtéwnych klientow/dostawcow

lepsze wykorzystanie zasobéw nalezacych do partnerow

wykorzystanie efektow klastra

Oooood

rozpoczgcie nowej wspolpracy
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V. ETAP KRAJOWY

W tej czesci prosimy o zaznaczenie interesujgcych Panstwa obszaréw w ramach etapu krajowego Projektu.
Wybor tematow pozwoli nam na lepszy dobor ekspertéw zewnetrznych, etap ten bedzie realizowany w formie
warsztatow przez centrale PAIH.

Efektem etapu krajowego bedzie stworzenie strategii ekspansji na wybrany rynek docelowy.

52. Obszary tematyczne, ktore Pafistwa interesuja w procesie internacjonalizacji produktu/ustugi/technologii
Analiza rynku docelowego

analiza struktury gospodarczej, bilans handlowy danego wybranego kraju z Polska

srodowisko biznesowe danego rynku, waluta, inflacja, kursy, stabilno$¢ polityczna

sektory/branze wysokiej szansy na danym rynku docelowym

analiza rynku docelowego i jego potencjatu nabywczego dla podobnych towaréw/ustug

priorytetowe branze na danym rynku docelowym

konkurencja w wybranej branzy na danym rynku docelowym

struktura spoteczna, struktura administracyjna wtadzy, w kraju regionie, gminie

bariery i roznice jezykowe i kulturowe, kultura biznesowa, zasady wspotpracy - praktyczne wskazowki jak robic¢
biznes na danym rynku docelowym

badanie danego rynku docelowego pod katem badania popytu na dany produkt/ustuge/technologie

informacja o inwestorach, np. funduszach, albo firmach zagranicznych na danym rynku docelowym, gotowych
podja¢ wspdtprace i szukajacych innowacji

przyktady firm polskich, ktére odniosty sukces na danym rynku docelowym - success story

ooooooooe

OO

imprezy branzowe na danym rynku docelowym
procedury wizowe

ooao

Potencjal firmy/opis produktu/ustugi/technologii

pelna analiza SWOT dotychczasowej dziatalno$ci eksportowej firmy

analiza/rekomendacja atrakcyjnosci i innowacyjnos$ci produktu/ustugi/technologii

analiza/rekomendacja mozliwoséci dostosowania produktu/ustugi/technologii do potrzeb nowego rynku
analiza/rekomendacja dotychczasowych kanatow dystrybucji i eksportu

analiza/rekomendacja gotowosci przedsigbiorstwa do wyjscia na nowe rynki zbytu, analiza pozycji przedsigbiorstwa

oooooe

i jego produktow
analiza/rekomendacja reorganizacji przedsigbiorstwa i przygotowania go do dziatalno$ci eksportowej (organizacji

O

dziatu eksportu, sprzedazy, logistyki etc.)
O rekomendacja zakupu oprogramowania niezbednego do automatyzacji procesow biznesowych w zwigzku
z przygotowaniem do internacjonalizacji dziatalnosci (tam gdzie dotyczy)

3) Opracowanie modelu biznesowego i strategii wejscia na nowy rynek zagraniczny

O analiza pod katem dostosowania do rynku docelowego (budowa modelu biznesowego przedsigbiorstwa wraz
z propozycja zmian tego modelu pod katem ekspansji zagranicznej)

O mozliwosci  eksportowe  poprzez  zmierzenie  zapotrzebowania  danego  rynku  docelowego na
produkty/ustugi/technologi¢ danego przedsigbiorstwa oraz oceng¢ konkurencyjnej pozycji przedsigbiorstwa na
wybranym rynku

O wskazanie rynkéw docelowych oraz ich uhierarchizowanie wraz z projekcja mozliwosci sprzedazy na tych rynkach
zagranicznych, a takze identyfikacje potencjalnych kontrahentow na rynku

O opracowanie planu kosztow ekspansji
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O opracowanie strategii marketingowej

O opracowanie koncepcji wejscia na rynek =zagraniczny, wraz ze szczegblowym planem niezbednych do
przeprowadzenia dziatan, pogrupowanych w zadania, z przypisanymi tym zadaniom mierzalnymi celami
operacyjnymi, wynikajacymi z przyjetej strategii internacjonalizacji

O wybor najefektywniejszych narzedzi i metod marketingowych oraz promocyjnych (w tym wskazanie wydarzen
targowych czy kierunkéw misji gospodarczych)

O sposoby nawigzania kontaktow z partnerami zagranicznymi i doprowadzenie zainteresowanego podmiotu do etapu
negocjacji handlowych

O przygotowanie produktu do potrzeb rynku docelowego (w tym m.in. badanie marketingowe na rynku docelowym)

O przygotowania firmy do budowy nowych kanatéw dystrybucji

O opracowanie form promocji i komunikacji, e-commerce (dostgpnos¢ odpowiednich mediéw do dziatan
marketingowych)

O budowanie marki - rozpoznawalno$¢ na danym rynku, budowanie zaufania konsumentéw (np. rejestracja domeny
z rozszerzeniem danego kraju, etc.)

O opracowanie strategii sprzedazy, w tym przygotowania planu szczegdtowej kampanii promocyjnej, projektowania
materiatow reklamowych i promocyjnych, stron internetowych oraz aplikacji mobilnych przeznaczonych do
promoc;ji i sprzedazy produktow/ustug/technologii, ktorych dotyczy Projekt, na rynkach zagranicznych

O wzornictwo opakowan, projektowanie katalogdw i opisow technicznych produktow, projektowania logotypow

i marek produktowych na nowy rynek

dostepnos¢ kanatow transportowych

oo

dostep do zasobow i surowcow

Aspekty formalno-prawne w planowaniu ekspansji na rynki zagraniczne

kontrola eksportu — procedur systemowych w zakresie bezpieczenstwa

partnerzy handlowi oraz posrednicy wystepujacymi w obrocie mi¢edzynarodowym

kursy walutowe w handlu zagranicznym, dochodzenie naleznosci z tytutu eksportu

ochrona wilasnosci intelektualnej, uzyskanie ochrony wiasnosci przemystowej za granica odnoszacej si¢ do
produktow przeznaczonych do sprzedazy na rynkach zagranicznych

ooooe

sztuka negocjacji umow, strategia i taktyki oraz perswazja w negocjacjach mi¢edzynarodowych
uzyskania certyfikacji, akredytacji, koncesji lub innego typu dokumentow i praw niezbednych dla prowadzenia

oo

dziatalnosci gospodarczej, sprzedazy produktow na docelowym rynku zagranicznym

normy techniczne i sanitarne w handlu migdzynarodowym oraz normalizacji na rynkach zagranicznych
minimalizowanie ryzyka, ryzyko w dziatalnosci eksportowej, rola ubezpieczen transakcji eksportowych (ushugi np.
KUKE)

finansowanie, kredyty (ustugi bankowe w kraju docelowym i w Polsce np. BGK)

zamoOwienia publiczne, rzadowe formy pomocy publicznej, zachety inwestycyjne na rynku docelowym

OO

cta, dokumentacja w obrocie migdzynarodowym, utatwienia celne w obrocie towarowym z zagranicg

podatki, podatek od towaréw i ustug VAT w obrocie migdzynarodowym i wewnatrz wspolnotowym, obowigzujace
traktaty

prawo pracy i formy zatrudnienia

wymagania dotyczace rejestracji znaku towarowego

Oooono

koszty i1 sposoby rozwiagzywania sporow

informacji o okreslonych przepisach branzowych, ktére moga mie¢ wplyw na produkt lub ustuge, ktora oferujesz
konsumentom, takich jak ochrona zdrowia, ustugi finansowe, prawa ochrony s$rodowiska, prawa oznakowania
zywnosci 1 lekow

Oooood

5) Inne, interesujgce Panstwa obszary
O Jakie?
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V1. ETAPZAGRANICZNY

W tej czesci prosimy o okreslenie budzetu Projektu na poczet etapu zagranicznego. Na tym etapie otrzymajq
Panstwo grant, ktory nalezy rozdysponowaé zgodnie z Katalogiem wydatkow kwalifikowanych.
Celem etapu zagranicznego jest wdrozenie wypracowanej strategii ekspansji przy wsparciu Zagranicznych

Biur Handlowych PAIH.

53. Tabela wydatkow

O brutto — w przypadku gdy wnioskodawca nie ma prawnej mozliwosci odzyskania w zaden sposob

poniesionego kosztu podatku VAT
O netto

Uzasadnienie

audyt przedcertyfikacyjny, przygotowanie procedur, dokumentacji, opracowanie  systemu
zarzadzania jakoscia, akredytacji, koncesji lub innego typu dokumentoéw i praw niezbednych dla
prowadzenia dzialalno$ci gospodarczej i sprzedazy produktow/ustug/technologii na docelowym rynku
zagranicznym (z wylaczeniem kosztow administracyjnych na danym rynku, np. zalozenia lub
przeksztalcenia spotki),

Kategorie wydatkow Nazwa i wydatku i
(zgodnie z katalogiem wydatkéw kwalifikowanych PMT) wydatkéw Kwota

wydatkéw

a) koszty  doradztwa  zwiazane z wprowadzeniem produktu/ustugi/technologii na rynek, a takze (max.250 (max. 250
przygotowaniem  Grantobiorcy i  jego produktu/ustugi/technologii do certyfikacji, takie jak: znakéw) znakow)

b) koszty doradztwa dotyczace: wzornictwa opakowan, projektowania katalogéw i opiséw technicznych
produktow, projektowania logotypow i marek produktowych,

c) koszty doradztwa zwiazane z weryfikacja prawna i techniczna dokumentoéw niezbgdnych dla
przysztego wprowadzenia produktu/ustugi/technologii na nowy rynek,

d) koszty doradztwa zwigzane z uzyskaniem ochrony wiasnosci intelektualnej za granica odnoszacych
si¢ do produktow/ustug/technologii przeznaczonych do sprzedazy na rynkach zagranicznych,

e) koszty doradztwa zwiazane z zakupem warto$ci niematerialnych i prawnych,

f) koszty thumaczen przygotowanych strategii ekspansji oraz innych dokumentow,

2) koszty zwiazane z uczestnictwem m.in. w konferencjach , misjach, warsztatach, seminariach o
charakterze branzowym, imprezach targowo —wystawienniczych i programach dot. internacjonalizacji(w
tym: zakup powierzchni wystawienniczej, zabudowa, wpis do katalogu, wynajem powierzchni, bilety dla
uczestnikow, pakiety uczestnictwa, spedycja eksponatow)nieprzekraczajace 30%wartosci grantu w
formie gotowkowej

h) koszty zwigzane z dziataniami promocyjno-informacyjnymi, m.in. stworzeniem obcoj¢zycznej strony
internetowej oraz publikacjami prasowymi, nieprzekraczajace 10% wartosci grantu w formie
gotowkowej

RAZEM

Max 120 tys. PLN
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VII. OSWIADCZENIA

W tej czesci prosimy o zapoznanie sie¢ z oswiadczeniami dotyczgcymi projektu. Wszystkie ponizsze pozycje

muszq byc¢ zaznaczone, aby wniosek mogt zostaé ztozony.

Oswiadczam, ze Wnioskodawca nie podlega wykluczeniu z ubiegania sie o udzielenie wsparcia na
podstawie art. 207 ustawy z dnia 27 sierpnia 2009 r. o finansach publicznych (Dz. U. z 2019 r., poz. 869).

Oswiadczam, ze nie orzeczono wobec Wnioskodawcy zakazu, o ktorym mowa w art. 12 ust. 1 pkt 1
ustawy z dnia 15 czerwca 2012 r. o skutkach powierzania wykonywania pracy cudzoziemcom
przebywajacym wbrew przepisom na terytorium Rzeczypospolitej Polskiej (Dz. U. z 2012 poz. 769).

Oswiadczam, ze nie orzeczono wobec Wnioskodawcy zakazu, o ktorym mowa w art. 9 ust. 1 pkt 2a
ustawy z dnia 28 pazdziernika 2002 r., o odpowiedzialnosci podmiotéw zbiorowych za czyny zabronione
pod grozba kary (Dz. U. z 2019 r., poz. 628, z pdzn. zm.).

Oswiadczam, ze Wnioskodawca kwalifikuje si¢ do otrzymania pomocy de minimis zgodnie z przepisami
rozporzadzenia Komisji (WE) nr 1407/2013 z dnia 18 grudnia 2013 r. w sprawie stosowania art. 107 i 108
Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej do pomocy de minimis.

Oswiadczam, ze Wnioskodawca nie pozostaje pod zarzgdem komisarycznym, nie znajduje si¢ w toku
likwidacji lub postgpowania upadlosciowego.

Oswiadczam, ze Projekt nie zostal rozpoczety 1 nie bedzie rozpoczety wezesniej niz w dzien nastgpujacy
po dniu ztoZenia niniejszego wniosku o powierzenie grantu.

Dziatajac w imieniu wilasnym oraz osob, ktorych dane osobowe zostaly zawarte we wniosku
0 powierzenie grantu, wyrazam zgode na przetwarzanie ww. danych osobowych zgodnie z ustawa z dnia
10 maja 2018 r. o ochronie danych osobowych (Dz. U. z 2018 r. poz. 1000) przez:
* Polska Agencje Inwestycji i Handlu S.A. z siedzibg przy ul. Krucza 50, 00-025 Warszawa oraz
Ministra wlasciwego ds. rozwoju regionalnego z siedziba przy ul. Wspolna 2/4, 00-926 Warszawa,
w celach realizacji projektu pn. Polskie Mosty Technologiczne, zwigzanych w szczegdlnosci z oceng
whniosku, wykonywaniem umowy 0 powierzenie grantu oraz ewaluacja Projektu,
* podmioty dokonujace kontroli i ewaluacji Projektu.

Przyjmuj¢ do wiadomosci, ze Minister wlasciwy ds. rozwoju regionalnego z siedzibg przy ul. Wspdlna
2/4, 00-926 Warszawa jest administratorem zbieranych i przetwarzanych danych osobowych
wnioskodawcow, ktorzy aplikuja o $rodki unijne w ramach projektu pozakonkursowego pn. Polskie
Mosty Technologiczne, realizowanego w ramach Programu Operacyjnego Inteligentny Rozwoj, 2014-
2020 - w celu realizacji naboru projektow. Wnioskodawcy, ktory podat swoje dane osobowe przystuguje
prawo wgladu do ich tresci, a takze ich poprawienia. Podanie danych jest dobrowolne, ale konieczne do
realizacji ww. celu. Osobom, ktore we wniosku podaly swoje dane osobowe przystuguje prawo do
whiesienia sprzeciwu wobec dalszego przetwarzania. Osobom, ktore we wniosku podaty swoje dane
osobowe przyshuguje rowniez prawo wniesienia skargi do organu nadzorczego.

Odbiorca danych jest PAIH S.A. oraz podmioty wspotpracujace, w tym eksperci, partnerzy, instytucje
oraz podwykonawcy (m.in. firmy ksiggowe, audytowe, prawnicze, informatyczne, doradcze, agencje
marketingowe oraz instytucje okre$lone przez przepisy prawa — np. Urzad Skarbowy, ZUS). Dane
osobowe sg przetwarzane na podstawie przepisow ustawy z dnia 11 lipca 2014 r. o zasadach realizacji
programéw w zakresie polityki spdjnosci finansowanych w perspektywie finansowej 2014-2020. Okres
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przetwarzania danych jest zgodny z art. 140 ust. 1 Rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE)
nr 1303/2013 z dnia 17 grudnia 2013 r. Dane kontaktowe do Inspektora Ochrony Danych -
IOD@miir.gov.pl.

Wyrazam zgode na udzielanie informacji na potrzeby kontroli i ewaluacji przeprowadzanych przez Polskg
Agencje Inwestycji i Handlu S.A lub inny uprawniony podmiot.

W zwigzku z moim uczestnictwem jako przedstawiciela Wnioskodawcy w projekcie pn. Polskie Mosty
Technologiczne, przyjmuje do wiadomosci, ze moj wizerunek w formie fotografii wykonanych w czasie
trwania Projektu moze by¢ opublikowany przez Polska Agencje Inwestycji i Handlu S.A. oraz instytucje
uczestniczgce we wdrazaniu Projektu na ich stronach internetowych oraz w materiatach informacyjnych
i promocyjnych dotyczacych Projektu.
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VIIl. ZALACZNIKI

Ta czes¢ wniosku umozliwia wgranie wszystkich potrzebnych zafgcznikéow, w tym formularza dotyczgcego
pomocy de minimis (zal. 1) na wzorze zatwierdzonym rozporzqdzeniem Rady Ministrow.

Zlozenie WW. formularza jest obligatoryjne przy ubieganiu si¢ o pomoc zgodnie z powszechnie
obowigzujgcymi przepisami. Aby ulatwi¢ poprawne wypelnienie formularza, udostepniamy Panstwu edytor;
prosimy postepowac zgodnie z podpowiedziami kontekstowymi ponizej.

UWAGA! Prosimy zachowaé oryginaly wszystkich podpisanych i wgranych do systemu zalgcznikow — bedg
potrzebne przy ewentualnym podpisaniu umowy o powierzenie grantu.

Zal. 1. Formularz informacji przedstawianych przy ubieganiu si¢ 0 pomoc de minimis

Zal. 2 Oswiadczenie woli

Zal. 3a Oswiadczenie o nieotrzymaniu pomocy de minimis w roku, w ktéorym ubiega si¢ o pomoc oraz
W ciggu dwodch poprzedzajacych go lat

lub

Zal. 3b Oswiadczenie wnioskodawcy 0 wysokosci uzyskanej pomocy de minimis, w roku, w ktérym
ubiega si¢ 0 pomoc oraz w ciggu dwéch poprzedzajacych go lat

Zal. 4 Sytuacja finansowa Whnioskodawcy

Zal. 5 Pelnomocnictwo do zlozenia wniosku (jesli dotyczy)
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